
Mein Klient ist die Tochtergesellschaft eines europäischen Familienunternehmens mit mehr als 

1.000 Mitarbeitern weltweit und verfügt über jahrzehntelange Erfahrung im High-Tech-

Maschinenbau. Das Unternehmen hat weltweit eine exzellente Marktreputation und verbindet 

mit seinen innovativen Anlagen für unterschiedliche Anwerungsbereiche einen ganzheitlichen 

Ansatz für Industrielösungen: vom Materialhandling über Montageautomation bis hin zur 

Verpackung.  

Zum weiteren Ausbau unserer äußerst erfolgreichen Geschäftseinheit im Bereich 

Zuführtechnik / Feeder suchen wir eine erfahrene Vertriebspersönlichkeit (m/w/d) als  

Senior Sales Manager  
Baden-Württemberg / Bayern 

In Kürze - das erwartet Sie. 

• Nach intensiver Einarbeitung sind Sie der Eckpfeiler im Vertriebsteam für die Region 

Süddeutschland (Baden-Württemberg/Bayern) und agieren von Home-Office aus 

• Ihre Kunden sind produzierende Unternehmen für die Herstellung von hochpräzisen Drehteilen 

aus Metall. Unsere Anlagen ergänzen komplexe Produktionsvorgänge von Werkzeugmaschinen 

• Sie repräsentieren das Unternehmen in der Region und sind für die weitere Markterschließung durch 

Kundenbindung, Akquisition und Neukundengewinnung verantwortlich 

• Sie generieren und bearbeiten die Anfragen selbständig und erstellen dazu Angebote wie auch 

kundenspezifische Präsentationen  

• Sie präsentieren Ihre Ausarbeitungen professionell beim Kunden, halten die Angebote beharrlich nach 

und verhandeln souverän Verträge, die sie zielsicher zum erfolgreichen Abschluß bringen 

Ihr Profil. 

• Idealer Weise bringen Sie ein abgeschlossenes Studium z. B. im Maschinenbau oder Wirtschafts-

ingenieurwesen mit oder haben eine technische Ausbildung, z. B. als Zerspanungsmechaniker, Industrie-

mechaniker oder Werkzeugmechaniker dazu eine Weiterbildung zum Techniker oder Technischen 

Betriebswirt 

• Sie können mehrjährige und erfolgreiche Erfahrung im Vertrieb im Geschäftsumfeld von CNC-

gesteuerten Werkzeugmaschinen vorweisen 

• Sie sind ein selbstbewusster, kommunikationsstarker Kopf und verfügen über hohe Eigenmotivation  

• Sie können sich gut organisieren und verbinden gesunden Pragmatismus mit Durchsetzungsvermögen 

• Sie wohnen idealer Weise in Baden-Württemberg 

Das bieten wir. 

• Familiäre Atmosphäre, Teamspirit und schnelle Entscheidungswege mit der Sicherheit eines nachhaltig 

geführten, internationalen Mittelständlers 

• Anspruchsvolle Tätigkeiten in einem professionellen Umfeld mit erfolgsorientierter Bezahlung 

• Flexible Arbeitszeitgestaltung, umfangreiche Schulungsmaßnahmen sowie Entwicklungsmöglichkeiten 

Sind Sie eine begeisterungsfähige, engagierte und humorvolle Persönlichkeit? Dann freuen wir uns auf Sie! 

Gerne stehe ich Ihnen für weitere Informationen in einem vertraulichen Telefonat oder Video-Gespräch zur 

Verfügung.  

Intern: 2023/164 

 


