Mein Klient ist die Tochtergesellschaft eines europadischen Familienunternehmens mit mehr als
1.000 Mitarbeitenden weltweit und verfligt Uber jahrzehntelange Erfahrung im High-Tech-
Maschinenbau. Das Unternehmen hat weltweit eine exzellente Marktreputation mit innovativen
Anlagen fir unterschiedliche Anwenderbereiche.

Zum weiteren Ausbau unserer duBerst erfolgreichen Geschaftseinheit fir Anlagen und Systeme,
die komplexe Produktionsvorgdnge bei Werkzeugmaschinen unterstiitzen, suchen wir eine
engagierte Personlichkeit (m/w/d)

Regional Sales Manager
Region Schwarzwald - Baar - Heuberg

In Kiirze - das erwartet Sie.

ANDREAERLER

e Nach intensiver Einarbeitung unterstitzen Sie das Vertriebsteam in der Region Schwarzwald

e |hre Kunden sind produzierende Unternehmen fiir die Herstellung von hochprazisen Drehteilen aus
Metall

e  Sie reprasentieren das Unternehmen in der Region und sind fiir die weitere MarkterschlieBung
durch Akquisition von Neukunden sowie Bindung von Bestandkunden verantwortlich

e Sie generieren und bearbeiten die Anfragen selbstandig und erstellen dazu Angebote wie auch
kundenspezifische Prasentationen

e Sie prasentieren lhre Ausarbeitungen professionell beim Kunden, halten die Angebote beharrlich
nach und verhandeln souverdn Vertrage, die sie zielsicher zum erfolgreichen Abschluss bringen

e Sie wohnen in der Region Schwarzwald - Baar - Heuberg und arbeiten von Home-Office aus

lhr Profil.

e |dealerweise verfiigen Sie Uber ein abgeschlossenes Studium z. B. im Maschinenbau oder
Wirtschaftsingenieurwesen oder haben eine technische Ausbildung, z. B. als Zerspanungsmechaniker,
Industriemechaniker oder Werkzeugmechaniker und relevante Berufserfahrung im Bereich
Werkzeugmaschinen

e  Vielleicht sind Sie aktuell als Servicetechniker tatig und mdchten in den Vertrieb wechseln

e Sie sind mit lhrem selbstbewussten und freundlichen Naturell unsere Visitenkarte beim Kunden wie auch
ein Eckpfeiler in unserem Team

e Siesind ein kommunikationsstarker Kopf und verflgen Uber eine hohe Eigenmotivation. Dazu kénnen
sich gut organisieren und verbinden gesunden Pragmatismus mit Durchsetzungsvermdgen

e Dazu sind Sie offen fiir Neues und ein Teamplayer mit Verantwortungsbewusstsein
e Siesind sind gerne und aktiv vor Ort beim Kunden und besuchen regelmaéssig unser eurodisches HQs

Das bieten wir.

e  Familidre Atmosphare, Teamspirit und schnelle Entscheidungswege mit der Sicherheit eines nachhaltig
geflhrten, internationalen Mittelstandlers

e Anspruchsvolle Tatigkeiten in einem professionellen Umfeld mit erfolgsorientierter Bezahlung

e  Flexible Arbeitszeitgestaltung, umfangreiche Schulungsmafnahmen sowie Entwicklungsméglichkeiten

e Sind Sie eine begeisterungsfahige, engagierte und humorvolle Persénlichkeit? Dann freuen wir uns sehr
auf Sie!

Gerne stehe ich Ihnen fur weitere Informationen in einem vertraulichen Telefonat oder Video-Gesprach zur

Verfigung.

Intern: 2023/163

ANDREAERLER Alte Hopfenpost

Personal- und HopfenstraBe 8 Tel. 089 / 44 45 88 41 ae@andrea-erler.de
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